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工作经历

海外孵化 · 越南 TikTok 负责人 ｜ 三只松鼠 2025.06 — 至今

电商运营：唯一外派越南管培生，从 0 搭建 TikTok 店铺与账号体系；选品结合本地食品消费习惯与平台销量数据决策，把产品生产沟通、

库存周期管理纳入日常运营防止爆单断供。月销售额 300 万人民币，做到越南 TikTok 食品类目前三

短视频：前两月集中测试内容形式，跑出首条爆款后复盘脚本结构与发布节奏，总结为可复制爆款模板；持续分析视频文本、前三秒完播

率、点击率、转化率，逐轮迭代内容，把 ROI 从 3 优化到 15；用自研剪辑脚本 + GPT 文案 + Kalodata 选题 + TOPVIEW 翻译 +

TurboScribe 气口分割串成 AI 流水线，累计复制 100+ 条百万播放视频，单条最高 500 万级

达人 BD & 团队：用「触达率 → 视频产出率 → 转化率」漏斗复盘每次 BD 效果，持续优化筛选标准与建联话术，从 0 开拓 200+ 位越南

达人，成功孵化 10+ 优质达人；组建并管理 6 人本地团队，按内容流程分工培训

商务拓展：针对跨境发货成本高的痛点，推动与京东首批边境仓达成合作，打通边境仓发货链路，降低履约成本

外贸流程孵化 ｜ 三只松鼠 2025 — 至今

外贸 0-1：公司没有外贸先例，从资质、单证、报关到退税申报逐一调研梳理；因公司是上市公司，外贸收入需走正规清关才能在财报中体

现价值，据此确定自营正清路线并逐环节试跑验证，跑通公司首次正规清关出口与退税全流程。全年出口 300+ 票、外贸营收 1800 万+，退

税金额 100 万+

跨部门协调：链路横跨法务、财务、物流、生产，逐部门对齐卡点与诉求，把无人牵头的事变成可执行的项目计划并推进落地

流程固化：把踩过的坑沉淀为多份 SOP 流程文档（报关、单证、退税等），配套职责划分与培训，让相关岗位独立上手，把个人经验变成组

织能力

产品落地：面向东南亚、中东、欧美多语言市场主导 8 款外文包装设计，统筹翻译与生产落地，全部顺利上市，其中 3–4 款成为主力款

媒介投放 ｜ 百孚思（实习） 2023.12 — 2024.06

数据模块：负责各车企品牌广告营销的基础数据模块统计分析，对接日常品牌客户的功能需求

效果月报：总结品牌效果传播月报，基于效果广告与品牌广告数据反馈进行用户画像分析与竞品分析，跟进营销活动效果与变化趋势，基于

排名、关注、内容数据对营销策略提出优化建议

项目推进：基于客户与公司项目需求编辑项目文档、安排营销活动上线时间，跟进上线活动确保完成客户需求

投放执行：CPM 完成率 109%、CPC 129%、CPA 167%；前 3 个月北京线下，获认可后远程（澳洲）继续服务 3 个月

跨部门协调：遭遇广告效果与媒体平台不适配的突发，协调设计与运营部门加速适配，及时赶上当月广告发布

AI 直播运营 ｜ 蓝色光标（实习） 2023.11 — 2023.12

账号搭建：负责 AI 直播账号搭建、AI 直播运营和数据统计分析，为拉新、激活、留存、转化和传播搭建基本 AI 框架

内容优化：通过改进产品特点脚本和贴图，拉动直播间 30% 新用户增长

留存运营：跟进每日后台数据，总结优化直播间运营模式；根据数据分析用户习惯，设计 AI 互动内容提高用户留存时间

转化链路：根据平台特点与机制，设计更适配 AI 直播的脚本内容、播放频次、播放时段和成交链接，缩短用户成交链路，转化提升 10%

教育背景

墨尔本大学（QS 全球第 14） ｜ 全球媒体传播 · 硕士 2022.07 — 2024.10

四川农业大学（211） ｜ 广告学 · 学士 2016.09 — 2020.07

项目作品（详见作品集网站： i k e - m a r k e t i n g - e n g i n e e r . c o m）

报价 ERP（AI 识别入库 + 自动算价）· Pixelle-Video（AI 短视频引擎）· 动物世界杯（2D 游戏）· 项目中心（一键启动所有项目）等 8 个 AI 项

目

技能

TikTok / 直播运营 外贸全流程 数据分析与投放 AI 工作流搭建 跨文化团队管理


